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1. Giới thiệu 

Doanh nghiệp thường tập trung ở đâu? Những yếu
tố nào tác động đến vị trí của một doanh nghiệp? Lý
thuyết về vòng đời sản phẩm của Vernon (1966) cho
rằng tại các nước phát triển mặc dù cơ hội tiếp cận
kiến thức là như nhau nhưng khả năng áp dụng kiến
thức của doanh nhân trong việc quyết định sản xuất
sản phẩm mới vẫn là một hàm của yếu tố địa lý.
Điều này ngụ ý rằng doanh nhân trong một thị

trường nào đó nhận biết về cơ hội phát triển sản
phẩm mới trong chính thị trường của mình tốt hơn
các doanh nhân ở những nơi khác. 

Lý thuyết trên của Vernon tương đồng với những
nghiên cứu của trường phái Kinh tế địa lý mới của
Krugman (New Economic Geography – NEG) khi
NEG cho rằng năng suất và lợi nhuận - những yếu
tố quyết định đến vị trí của doanh nghiệp - phụ
thuộc vào tác động của kinh tế cụm ‘Agglomeration
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economies’ (Duranton & Puga, 2001; Henderson,
2003; Overman & Venables, 2005). 

Kinh tế cụm được phân ra làm hai loại: (i) Tập
trung theo ngành ‘Localisation’ và (ii) Đa dạng hoá
với các ngành khác trong những khu vực đô thị
‘Urbanisation’. Khi tập trung theo ngành, các doanh
nghiệp được hưởng ‘hiệu ứng lan toả’ từ kinh
nghiệm và kỹ thuật của các doanh nghiệp khác trong
cùng lĩnh vực sản xuất, dễ dàng tìm kiếm lao động
với các kỹ năng cần thiết trong một thị trường lao
động với các kỹ năng đặc thù theo ngành, và giảm
chi phí do gần với các nhà cung cấp nguyên vật liệu
cũng như người mua hàng ‘Buyer-supplier link-
ages’. Trong khi đó, đa dạng hoá với các ngành khác
giúp các doanh nghiệp tận dụng được tiến bộ khoa
học kỹ thuật, hiệu ứng lan toả về kiến thức và sự dễ
dàng trong tiếp cận các dịch vụ ở những khu đô thị
đông đúc (Henderson & cộng sự, 2001; Lall & cộng
sự, 2004). 

Việc nghiên cứu loại kinh tế cụm nào tác động
đến vị trí của doanh nghiệp có ý nghĩa rất quan
trọng trong quy hoạch phát triển đô thị. Bởi lẽ,
những phân bố doanh nghiệp hợp lý tại các khu vực
đô thị dẫn đến tăng năng suất của các doanh nghiệp.
Ngược lại, nếu có quá nhiều doanh nghiệp tập trung
ở một khu vực đô thị sẽ dẫn đến giảm lợi nhuận và
năng suất do chi phí đầu vào tăng (Overman & Ven-
ables, 2005).

Trên cơ sở tổng hợp các nghiên cứu thực nghiệm
về kinh tế cụm đô thị ở các nước phát triển,
Henderson & cộng sự (2001) cho rằng những ngành
công nghiệp kỹ thuật cao như thời trang cao cấp hay
ngành in thường được hưởng lợi từ đa dạng hoá và
do vậy có xu hướng phân bố ở những khu đô thị lớn.
Ngược lại, các ngành công nghiệp kỹ thuật thấp như
dệt, chế biến thực phẩm hay gỗ được hưởng lợi từ
tập trung và do vậy có xu hướng tập trung theo
ngành ở những thành phố nhỏ hơn và chuyên môn
theo ngành hơn (Duranton & Puga, 2001).

Nghiên cứu thực nghiệm về kinh tế cụm tại các
nước phát triển chủ yếu tập trung vào khu vực kinh
tế chính thức và kết quả cho thấy có một số khác
biệt so với các nước phát triển. Chẳng hạn, Lall &
cộng sự (2004) đã chỉ ra rằng các ngành công
nghiệp kỹ thuật thấp vẫn tập trung ở các thành phố
lớn tại các nước đang phát triển. Các tác giả đã cho
rằng sự không đồng nhất về cơ sở hạ tầng giao
thông là yếu tố tác động đến việc tập trung của các
ngành công nghiệp này tại các thành phố lớn. Qua

tổng hợp nghiên cứu tại các nước phát triển, Over-
man & Venables (2010) cho rằng tập trung hay đa
dạng hoá không chỉ phụ thuộc vào ngành công
nghiệp nào mà còn phụ thuộc vào quy mô của các
thành phố.

Các nghiên cứu về phân bố của khu vực kinh tế
phi chính thức thường chỉ ra các kết quả trái ngược
nhau. Chẳng hạn, Mazumdar & Sarkar (2013) cho
thấy khu vực sản xuất công nghiệp phi chính thức
của Thái Lan thường tập trung ở vùng ngoại vi của
Bangkok. Ngược lại, Cling & cộng sự (2010, 26-27)
lại chỉ ra rằng lao động phi chính thức tập trung ở
các thành phố với tốc độ phát triển cao ở Việt Nam.
Tương tự, kinh tế phi chính thức cũng tập trung cao
ở các thành phố lớn của Ấn Độ (Mukim, 2011) và
Cam Pu Chia (Tanaka & Hashiguchi, 2015).

Mặc dù kết quả không đồng nhất nhưng các
nghiên cứu trên đây đã chỉ ra rằng khu vực kinh tế
phi chính thức đang tập trung nhiều ở các khu đô thị
lớn tại các nước đang phát triển nói chung và tại
Việt Nam nói riêng. Phân bố này là kết quả của tập
trung theo ngành hay đa dạng hoá? Trả lời được câu
hỏi này có nghĩa quan trọng cho bài toán quy hoạch
đô thị của Việt Nam nhằm thúc đẩy tăng năng suất,
kể cả năng suất của khu vực kinh tế phi chính thức
vì các doanh nghiệp thường hình thành ở những nơi
mang lại năng suất và lợi nhuận cao.

Bài nghiên cứu có kết cấu như sau. Tiếp theo
phần giới thiệu là mục 2 đề cập phương pháp nghiên
cứu và dữ liệu. Mục 3 trình bày phương pháp đo
lường các biến sử dụng trong nghiên cứu. Kết quả
phân tích thưc nghiệm được trình bày ở mục 4 và
mục 5 nêu kết luận. 

2. Phương pháp nghiên cứu và dữ liệu

Mục đích của bài nghiên cứu là muốn tìm hiểu
kinh tế cụm đô thị tác động đến phân bố của khu
vực kinh tế phi chính thức trong lĩnh vực công
nghiệp như thế nào. Để đạt được mục đích đó, bài
nghiên cứu này sử dụng mô hình hồi quy sau:

Ln(Rate)r = δ + αXt-1 + βC + εi (1)

trong đó ln(Rate) phản ánh tỉ lệ thay đổi của số lượng
cơ sở sản xuất công nghiệp phi chính thức tại địa
phương r giữa hai thời gian nghiên cứu. αXt-1 là véc
tơ các biến về kinh tế cụm đô thị ở thời điểm t-1.
Như mô tả ở phần giới thiệu, các biến về kinh tế
cụm bao gồm: (i) Mức độ tập trung theo ngành; (ii)
Mức độ đa dạng hoá của các ngành công nghiệp;
(iii) Mức độ liên kết với các nhà cung cấp. Ngoài ra,
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Lall & cộng sự (2004) chỉ ra rằng ‘tiếp cận thị
trường’ cũng là một yếu tố quan trọng thu hút việc
thành lập các doanh nghiệp và do vậy cũng được
đưa vào mô hình. C là véc tơ các biến giả được đưa
vào để kiểm soát khác biệt về điều kiện ban đầu của
các loại tỉnh/thành phố khác nhau. Trong bài nghiên
cứu này, tỉnh/thành phố được chia làm 4 loại. Loại
thứ nhất bao gồm Hà Nội và TP. Hồ Chí Minh, là hai
trung tâm đô thị lớn nhất của cả nước. Loại hai là 3
thành phố trực thuộc trung ương khác gồm Hải
Phòng, Đà Nẵng, và Cần Thơ. Loại ba là các thành
phố công nghiệp mới phát triển bao gồm Quảng
Ninh, Bắc Ninh, Đồng Nai, và Bình Dương. Việc
phân loại thành phố công nghiệp được dựa vào giá
trị sản lượng công nghiệp theo giá hiện hành của
tỉnh từ năm 2011. Loại bốn là các tỉnh còn lại trong
cả nước. Trong phương trình (1), εi là sai số ngẫu
nhiên có phân phối chuẩn. 

Dữ liệu sử dụng trong bài nghiên cứu là bộ dữ
liệu từ Tổng điều tra cơ sở kinh tế, hành chính sự
nghiệp (VEC) năm 2007 và 2012. VEC thu thập
một số thông tin cơ bản từ toàn bộ doanh nghiệp
chính thức, cơ sở sản xuất kinh doanh cá thể

(CSSXKDCT) chính thức và phi chính thức, và đơn
vị hành chính sự nghiệp. Trên cơ sở số liệu điều tra
về hộ sản xuất kinh doanh phi chính thức (IHBs) từ
VEC, bài nghiên cứu tính thay đổi về số lượng IHBs
của một địa phương giữa hai năm điều tra. Các biến
độc lập bao gồm mức độ tập trung theo ngành và đa
dạng hoá được tính riêng cho khu vực chính thức và
phi chính thức dựa vào số liệu của tổng điều tra năm
2007. VEC 2007 điều tra 3,7 triệu cơ sở sản xuất
kinh doanh cá thể có địa điểm cố định, trong số đó
có 2,7 triệu IHBs. IHBs trong lĩnh vực công nghiệp
là 700.000, chiếm 26% trong tổng số IHBs. Số liệu
điều tra khối doanh nghiệp chính thức từ VEC 2007
là cơ sở để tính các biến tập trung theo ngành và đa
dạng hoá cho khu vực chính thức.

Số liệu được tính ở cấp quận/huyện và do bài
nghiên cứu chỉ tập trung vào khu vực kinh tế phi
chính thức ở đô thị nên mẫu nghiên cứu được giới
hạn trong phạm vi các quận. Hiện tại, Việt Nam có
687 quận/huyện trong đó 157 là quận. Quá trình đô
thị hoá nhanh từ những năm 2005 dẫn đến những
thay đổi về địa giới hành chính. Do vậy, khi kết nối
hai năm 2007 và 2012 thì chỉ còn lại 141 quận và

Bảng 1: Phân bố của IHBs tại đô thị của Việt Nam năm 2012
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bài nghiên cứu đánh giá tác động của kinh tế cụm
đến sự phân bố của doanh nghiệp phi chính thức tại
141 quận này. 

Để tính mức độ liên kết với nhà cung cấp, bài
nghiên cứu sử dụng bảng Vào-Ra (IO) 2007 và tính
số lượng lao động chính thức và phi chính thức của
mỗi quận dựa vào VEC 2007. Dân số của các quận
để tính khả năng tiếp cận thị trường lấy từ Tổng điều
tra dân số 2009 còn số liệu về diện tích quận lấy từ
sách Atlas của Việt Nam.   

Bảng 1 phản ánh phân bố của IHBs theo ngành
tại các khu vực đô thị của Việt Nam. Có thể thấy cơ
sở sản xuất công nghiệp phi chính thức tập trung
vào 5 ngành chính là: (1) chế biến thực phẩm (mã
10); (2) sản xuất trang phục (mã 14); (3) chế biến gỗ
và các sản phẩm từ gỗ (mã 16); (4) sản xuất sản
phẩm từ kim loại đúc sẵn (mã 25); và (5) sản xuất
giường-tủ-bàn ghế (mã 31). Do vậy, bài nghiên cứu
chỉ tập trung đánh giá tác động của kinh tế cụm đến
phân bố IHBs của 5 ngành này. 

3. Đo lường các biến kinh tế cụm

Tập trung theo ngành

Theo Lall & cộng sự (2004), mức độ tập trung
của ngành công nghiệp i tại địa phương r có thể tính
bằng: (1) số lượng doanh nghiệp của ngành i tại địa
phương r; (2) số lượng lao động của ngành i tại r;
hay (3) tỉ lệ lao động của ngành i tại r trên tổng số
lao động của ngành i của cả nước. Nếu được tính
theo cách thứ nhất, mức độ tập trung phản ánh tác
động của hiệu ứng lan toả từ kinh nghiệm và kỹ
thuật của các doanh nghiệp khác cùng ngành trong
cùng địa phương. Nếu tính theo cách thứ hai và thứ
ba, mức độ tập trung phản ánh lợi ích của thị trường
lao động khi tập trung theo ngành. Các nghiên cứu
từ tổng quan tư liệu cho rằng hiệu ứng lan toả có ý
nghĩa tiên quyết hơn đối với các doanh nghiệp. Điều
này càng đặc biệt đúng với các cơ sở sản xuất kinh
doanh phi chính thức tại Việt Nam vì vốn con người
và vốn xã hội của IHBs là rất thấp. Do đó bài nghiên
cứu sẽ sử dụng cách thứ nhất và tính mật độ doanh
nghiệp thay vì số lượng doanh nghiệp nhằm phản
ánh chính xác hơn mức độ tập trung (Ciccone &
Hall, 1996). Như đã đề cập ở trên, mức độ tập trung
theo ngành được tính riêng cho khu vực chính thức
và phi chính thức nhằm đánh giá mức độ tập trung
của khu vực kinh tế nào đang tác động đến phân bố
của IHBs tại Việt Nam.  

Đa dạng hoá

Theo tổng quan tư liệu, phương pháp phổ biến
nhất để đo lường mức độ đa dạng hoá của các ngành
công nghiệp tại một địa phương là sử dụng chỉ số
Herfindahl. Chỉ số này được tính bằng công thức
dưới đây: 

trong đó eir là tổng số lao động của ngành công
nghiệp thứ i tại địa phương r, er là tổng số lao động
của tất cả các ngành công nghiệp tại địa phương r.
Hr bằng 1 cho thấy chỉ có duy nhất một ngành công
nghiệp tại địa phương r. Hr càng lớn thì mức độ đa
dạng hoá của địa phương càng thấp. Do vậy, để dễ
dàng trong giải thích kết quả bài nghiên cứu sử dụng
chỉ số nghịch của Hr được tính như sau: Dr = 1 - Hr.
Giá trị của Dr càng lớn, mức độ đa dạng hoá càng
cao. Tương tự như mức độ tập trung, đa dạng hoá
được tính riêng cho khu vực chính thức và phi chính
thức. 

Liên kết với nhà cung cấp

Nếu hiệu quả sản xuất kinh doanh của một ngành
công nghiệp phụ thuộc vào cung cấp nguyên vật
liệu, các doanh nghiệp có xu hướng tập trung ở
những khu vực có nhiều nhà cung cấp để tiết kiệm
chi phí (Venables, 1996). Theo Feser & Bergman
(2000), phương pháp phổ biến nhất để đo lường
mức độ liên kết với nhà cung cấp là sử dụng hệ số
trong bảng IO.

Với giả thiết mức tiêu thụ hay chi phí trung gian
của các ngành công nghiệp tại địa phương tương tự
mức trung bình của quốc gia, liên kết với nhà cung
cấp của ngành công nghiệp i tại địa phương r có thể
tính bằng công thức sau: 

trong đó Lir là mức độ của liên kết, ωi là hệ số cột
thứ i’s trong bảng IO, và eir là tổng số lao động của
ngành công nghiệp thứ i’s tại địa phương r. 

Tiếp cận thị trường

Một khu vực có tiếp cận thị trường tốt sẽ làm tăng
cầu về sản phẩm của doanh nghiệp và do vậy tăng
động cơ mở rộng quy mô sản xuất để tăng lợi nhuận
cho doanh nghiệp. Hơn nữa, trong điều kiện chi phí
vận chuyển cao, các doanh nghiệp có xu hướng tập
trung ở những khu vực có đông các nhà cung cấp
(Overman & Venables, 2010). Cũng cần lưu ý là
tiếp cận thị trường tác động tích cực đến năng suất
của toàn bộ nền kinh tế nhưng cũng có thể đem lại
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tác động tiêu cực cho một khu vực nào đó. Lý do là
khi tiếp cận thị trường không phải là một trở ngại,
các doanh nghiệp từ các khu vực lân cận sẽ thương
mại hoá sản phẩm đẩy những doanh nghiệp yếu kém
tại địa phương đến chỗ không cạnh tranh được và
phá sản.

Theo Hansen (1959), tiếp cận thị trường được
tính theo công thức 4. 

trong đó MAr đo lường mức độ tiếp cận thị trường
của địa phương r, Sm là dân số của những địa
phương khác mà một doanh nghiệp tại r có thể
thương mại hoá sản phẩm, dr-m là khoảng cách
Euclidean từ r tới m, và b là hệ số giảm phản ánh
khoảng cách giữa hai địa phương càng xa thì mức
độ tiếp cận thị trường càng giảm. 

Theo tính toán của tác giả dựa vào bộ số liệu điều
tra doanh nghiệp vừa và nhỏ của Việt Nam năm
2011, khách hàng chính của những doanh nghiệp
phi chính thức thường nằm trong phạm vi bán kính
50km. Do vậy, bài nghiên cứu chỉ tính mức độ tiếp
cận thị trường của địa phương r đến các khu vực lân
cận trong phạm vi bán kính 50 km. Hơn nữa, do
điều kiện giao thông giữa các địa phương trong
khoảng cách 50 km tương đối đồng nhất nên tương
tự như Mukim (2014) bài nghiên cứu này định giá
trị b bằng 1. Bảng 2 mô tả tóm tắt các biến sử dụng
trong mô hình nghiên cứu.

4. Kết quả phân tích thực nghiệm

Bảng 3 trình bày kết quả ước lượng mô hình hồi
quy (1) bằng phương pháp bình phương nhỏ nhất.
Các kết quả kiểm định cho thấy mô hình thoả mãn

các giả thiết đặt ra đối với sai số của mô hình. Điểm
nổi bật đầu tiên từ bảng 3 là ‘Tập trung theo ngành’
của khu vực kinh tế phi chính thức không phải là
yếu tố thu hút các cơ sở sản xuất công nghiệp phi
chính thức. Hệ số của biến ‘tập trung theo ngành’
phi chính thức ước lượng cho 5 ngành sản xuất đều
âm và đạt mức ý nghĩa 1%. Điều này hàm ý rằng các
IHBs trong lĩnh vực sản xuất công nghiệp có xu
hướng không hình thành tại các khu vực đã có nhiều
IHBs. Tuy nhiên, IHBs lại có xu hướng tập trung
theo ngành với các doanh nghiệp chính thức. Kết
quả ở bảng 3 cho thấy, ngoại trừ ngành sản xuất
giường-tủ-bàn ghế (31), hệ số của biến ‘tập trung
theo ngành’ chính thức đều dương và đạt mức ý
nghĩa 1%. Kết quả ước lượng này hoàn toàn dễ hiểu
do IHBs của Việt Nam không sản xuất các sản phẩm
cạnh tranh với khu vực chính thức mà chỉ sản xuất
các sản phẩm kém chất lượng hơn phục vụ phân
đoạn thị trường có thu nhập thấp. Do vậy, việc tập
trung cùng với các doanh nghiệp chính thức không
ảnh hưởng đến khả năng cạnh tranh và lợi nhuận
của IHBs. Ngược lại, cụm theo ngành cùng với
doanh nghiệp chính thức giúp IHBs có thể học hỏi
kinh nghiệm và kỹ năng từ các doanh nghiệp chính
thức. Kết quả nghiên cứu này là đặc biệt quan trọng
cho quy hoạch phát triển đô thị. Nó ngụ ý rằng nếu
muốn giảm mật độ của các cơ sở sản xuất kinh
doanh cá thể ở các thành phố lớn, chính phủ có thể
điều tiết bằng cách chi phối phân bổ các doanh
nghiệp chính thức.

Trái ngược với tập trung theo ngành, tác động của
đa dạng hoá là không thống nhất trong các ngành
sản xuất được nghiên cứu. Bảng 3 cho thấy trong
khi đa dạng hoá phi chính thức vẫn là tác nhân thu
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hút IHBs trong lĩnh vực chế biến thực phẩm (10) và
sản xuất trang phục (14) thì IHBs trong lĩnh vực sản
xuất sản phẩm từ kim loại đúc sẵn (25) và sản xuất
giường- tủ- bàn ghế (31) lại có xu hướng tập trung
ở những khu vực có nhiều ngành sản xuất công
nghiệp chính thức. 

Kết quả ở bảng 3 cũng cho thấy đa dạng hoá cả
ở khu vực chính thức và phi chính thức đều không
thu hút IHBs trong lĩnh vực chế biến gỗ và các sản
phẩm từ gỗ (16). Tuy nhiên IHBs trong lĩnh vực
này cũng như trong lĩnh vực sản xuất giường- tủ-
bàn ghế (31) lại tập trung ở những nơi có nhiều nhà
cung cấp nguyên vật liệu. Điều này là hoàn toàn dễ
hiểu do hai ngành sản xuất này phụ thuộc nhiều vào
việc cung cấp nguyên vật liệu đầu vào và việc phân
bố gần nhà cung cấp giúp IHBs tiết kiệm chi phí và
tăng lợi nhuận. Tuy nhiên cũng cần lưu ý là tác
động của mức độ liên kết với nhà cung cấp là rất
nhỏ. Hệ số beta của biến này gần như bằng 0 kể cả
trong trường hợp tác động âm. Ngược lại, tiếp cận
thị trường là một trong những yếu tố quan trọng để
IHBs trong tất cả các ngành nghiên cứu cân nhắc
lựa chọn địa điểm (bảng 3).

Kết quả ước lượng ở bảng 3 cho thấy giá trị ước
lượng của các biến giả cho các loại thành phố có tốc
độ phát triển cao đều âm. Điều này phản ánh IHBs
của 5 ngành sản xuất được nghiên cứu không có xu
hướng thành lập thêm ở các thành phố có tốc độ
phát triển cao trong giai đoạn 2007-2012. Kết quả
ước lượng này hoàn toàn phù hợp với thống kê mô
tả phản ánh mật độ của IHBs tại khu vực đô thị sử
dụng cùng bộ số liệu về cơ sở sản xuất kinh doanh
cá thể 2007 và 2012 (Hình 1). Như quan sát ở hình
1, màu sẫm (màu càng sẫm, mật độ càng cao) ở các
thành phố lớn năm 2012 là nhạt hơn so với năm
2007. Ngược lại, các cơ sở sản xuất công nghiệp
phi chính thức đang có xu hướng tập trung cao hơn
ở các tỉnh dọc ven biển khi màu sẫm ở các tỉnh này
năm 2012 đậm hơn so với năm 2007. Đây có thể là
dấu hiệu của chi phí cao tại khác thành phố lớn dẫn
đến sự dịch chuyển rời xa các khu vực đô thị trung
tâm.

5. Kết luận và khuyến nghị chính sách

Phân bố của các doanh nghiệp (chính thức và phi
chính thức) thường chịu tác động của kinh tế cụm.
Việc nghiên cứu loại kinh tế cụm nào tác động đến
vị trí doanh nghiệp của các ngành sản xuất công
nghiệp có ý nghĩa rất quan trọng trong quy hoạch
phát triển đô thị.
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Bài nghiên cứu này đã phân tích tác động của
kinh tế cụm bao gồm mức độ tập trung theo ngành,
đa dạng hoá với các ngành khác, liên kết với nhà
cung cấp, và tiếp cận thị trường đến phân bố của các
cơ sở sản xuất công nghiệp phi chính thức tại Việt
Nam. Các biến về kinh tế cụm được tính riêng cho
khu vực chính thức và phi chính thức trên cơ sở sử
dụng số liệu từ Tổng điều tra cơ sở kinh tế, hành
chính, sự nghiệp năm 2007 và 2012 cũng như nhiều
nguồn số liệu khác như Tổng điều tra dân số năm
2009, bảng IO 2007. 

Kết quả phân tích cho thấy các cơ sở sản xuất
kinh doanh phi chính thức của một ngành công
nghiệp không có xu hướng thành lập ở các khu vực
đã có nhiều cơ sở phi chính thức khác cùng ngành.
Ngược lại cơ sở sản xuất phi chính thức có xu
hướng hình thành theo luồng phân bố của doanh
nghiệp chính thức trong cùng ngành sản xuất. Kết
quả nghiên cứu này là một gợi ý quan trọng cho quy
hoạch phát triển đô thị nếu chính phủ muốn điều tiết
mật độ của các cơ sở sản xuất phi chính thức tại các
thành phố lớn có mật độ doanh nghiệp cao. Việc
thiết lập các khu công nghiệp ở ngoại vi các thành
phố lớn là giải pháp để thu hút cơ sở sản xuất phi
chính thức rời xa các khu vực trung tâm nhằm giảm
tắc nghẽn ở các thành phố lớn. 

Bài nghiên cứu cũng cho thấy các cơ sở sản xuất

phi chính thức trong lĩnh vực chế biến thực phẩm và
sản xuất trang phục có xu hướng hình thành ở
những khu vực có sự đa dạng hoá của các ngành
công nghiệp phi chính thức. Ngược lại, cơ sở sản
xuất phi chính thức trong lĩnh vực sản xuất sản
phẩm từ kim loại đúc sẵn và sản xuất giường-tủ-bàn
ghế lại tập trung ở những khu vực có nhiều ngành
sản xuất công nghiệp chính thức. 

Kết quả nghiên cứu cũng cho thấy các cơ sở phi
chính thức hay tập trung ở những nơi mà khả năng
tiếp cận thị trường là cao hoặc gần với các nhà cung
cấp nguyên vật liệu (ở một số ngành). Ngoài ra, bài
nghiên cứu cũng cho thấy các cơ sở sản xuất công
nghiệp phi chính thức đang có xu hướng dịch
chuyển từ các thành phố có tốc độ phát triển cao
xuống các tỉnh ven biển.

Kết quả từ bài nghiên cứu là những tư liệu đầu
vào có giá trị cho các nhà hoạch định chính sách,
các nhà quy hoạch phát triển vùng và đô thị nhằm
điều tiết luồng dịch chuyển của các cơ sở sản xuất
kinh doanh phi chính thức. Bởi vì phân bố hợp lý
của các cơ sở phi chính thức không chỉ đem lại lợi
ích tăng năng suất cho khu vực phi chính thức mà
còn cả khu vực chính thức nhằm thúc đẩy tăng năng
suất, đưa Việt Nam bắt kịp các nước khác trong khu
vực.r

Hình 1: Phân bố của IHBs trong lĩnh vực sản xuất công nghiệp tại đô thị của Việt Nam

Nguồn: Tính toán của tác giả
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